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Die lange Tradition der Familie GRENDEL in der Versicherungsvermittiung

o 3

Wie neuere ,Fundstiicke® bele-
gen, hat der Vater von Dieter

Grendel bereits 1946, also
nicht lange nach dem zweiten
Weltkrieg damit begonnen,
vertrauensvoll Personlichkeiten
zu Altersvorsorge und Hinter-
bliebenenabsicherung zu bera-
ten. Diese Familientradition
wird seit 1984 durch seinen
Sohn fort gefiihrt.

Vieles hat sich in diesen Uber

60 Jahren gewandelt.

: So ist die Eigenvorsorgenot-

wendigkeit der Menschen im-
mer mehr in den Vordergrund
gedrungen.
Seit 1994
gibt es den
EU - Bin-
nenmarkt,
welcher den
Versicherern
viel mehr Frei-
heit bei der _.—=
Gestaltung der Versiche-
rungsbedingungen erméglicht.
Somit wurde die Auswahl der
+passenden” Versicherung
immer schwieriger und fiir den
Laien fast unmoglich. Zudem
kommt noch, dass eine Betreu-

ung auch im Leistungs- bzw.
Schadenfall sehr sehr wichtig
ist.

Um die gesamte
Dienstleistung
bieten zu kén-
nen, finden Sie
in  unserem
Team nur
ffj"/ Mitarbeiter,
ittt die tiber
mindestens 12
Jahre Berufserfahrung und lau-
fende Fortbildung verfiigen.
Dieter Grendel war in Deutsch-
land einer der Ersten, der im
Rahmen der DIN SO 9001-4,
ein Qualitatssicherungshand-
buch in einem mittelstandigen
Betrieb (ca. 800 Mitarbeiter)

einflhrte und dafiir von der
Universitat mit ,gut‘ (1,7) beno-
tet wurde,
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Er legt nach wie vor hohe An-
spriiche an das Thema Qualitat
und Langfristigkeit.

Uberzeugen Sie sich selbst!
Machen Sie mit uns, am bes-
ten noch heute, einen Bera-
tungstermin aus!

Tel.: 0351-885 38-14

thr GuP24.de Team

Sicherheit: Ein menschliches
Grundbediirfnis

Die lange Tradition des Maklerberufes

Seit Urzeiten wollen sich Menschen vor Risiken schiitzen, doch
viel zu oft war das unmdglich. Heute haben wir die Qual der
Wahl, denn versichern kann man sich
gegen fast alles und jedes.
Versicherungen sind keine Erfindung
der Neuzeit. Schon ca. 2500 v. Chr.
unterhielten agyptische Steinmetze
sozusagen
die Mutter aller Lebensversicherun-
gen. Um 2000 v. Chr. schlossen sich
babylonische Handler zusammen, um
gegenseitig ihre Karawanen abzusi-
chern. Die erste Sachversicherung
war geboren. Der ,Codex Hamurabi“ aus der Zeit um 1750 v.
Chr. verlangt, dass Baumeister fiir Méngel an ihren Bauwerken
aufkommen missen. Das war die Geburtsstunde der Haftpflicht.
Im Mittelalter boten Gilden Absicherung bei Schiffbriichen und
Brénden. Ziinfte versicherten erstmals Krankheit, Invaliditat und
Alter. Sie halfen auch Witwen und Waisen. Der erste freie Ver-
mittler wurde 1319 urkundlich erwdhnt: Bardo hieR der Makler, er
stammte aus Pisa. So alt sind auch die altesten erhaltenen Poli-
cen von Maklern. Die erste Werbung wurde 1434 geschaltet. Da
warben Versicherungsmakler aus Genua damit, ,dass sich ihre
Kunst von jener der Waren- und Schiffsmakler abhebe”.

einen Begrabnisverein,

Eine Berufung mit groBer Vergangenheif

Der Maklerberuf war von jeher Ehrenleuten mit tadellosem Leu-
mund vorbehalten. Das galt schon 2000 v. Chr. in Babylon. Seit
1567 gibt es den Makiereid, der zu Hilfsbereitschaft, Gewissenhaf-
tigkeit, Klarheit, Aufrichtigkeit, Ehrlichkeit und Treue mahnt. Die
Hamburgerische Maklerordnung von 1642
ernannte nur ,gute und tiichtige Personen
zu Maklern.“ Hingegen sollte ferngehalten
werden, ,wer wider die Ehrlichkeit arbeite,
keine Kenntnisse oder sich etwas zu Schul-
den hat kommen lassen®. Preuflen fiihrte
1837 die ,Zulassung nur fiir Personen mit
gutem Rufe, Zuverlassigkeit und festem
Wohnsitz* ein. Bestatigung und Erléschen
wurde durch das Amtsblatt bekannt ge-
macht.

22.05.2007: Die EU-Vermittlerrichtlinie wird in

Deutschland zum Gesetz

Ob Sie es mit Einfirmen-, Mehrfirmenvertreter
(Anbieterseite) oder einen Versicherungsmakler (Verbraucherseite)
zu tun haben, erfahren sie unter ,www.Vermittlerregister.org®. Dort
finden Sie auch Dieter Grendel (Reg.Nr.: D-EQW6-BRRWT-81) ,
Gabriele Wei8 (Reg.Nr.: D-7ITE-5X5VM-67) und Nico Eckert
(Reg.Nr.: D-BCA1-FHBYS-88) eindeutig als Versicherungsmakler
von der HK gepriift und registriert. Dieses dient dem Verbraucher-
schutz und somit lhrer Sicherheit.
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Pflegeversicherung
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Geld fiir Pflege

Private Pflegezusatzversicherung

Pflegebediirftig? Ich doch nicht!
Erst wenn die eigenen Eltern
oder Freunde zum Pflegefall
werden, wird vielen klar: Gut
gepflegt alt zu werden, kann
richtig teuer sein. Die Leistun-
gen der staatlichen Pflege-
pflichtversicherung reichen
selten aus, um die monatlichen
Zahlungen fiilr einen Pflege-
dienst zu Hause oder einen
Pflegeplatz zu sichern. Wer im
Fall der Pflege nicht auf sein
eigenes Vermoégen und das der
Angehdrigen zuriickgreifen will,
kann eine private Pflegezusatz-
versicherung abschlieRen. Die
Versicherungsmakler von
GRENDEL .&. PARTNER hel-
fen lhnen eine geeignete Versi-
cherung zu finden.

Die Lebenserwartung steigt
immer weiter an und somit aber
auch gleichzeitig das Risiko im

fortgeschrittenen Alter auf frem-
de Hilfe angewiesen zu sein. Im
Falle von Pflegebedirftigkeit
kommt zwar die gesetzliche
Pflegeversicherung zum Tra-
gen, diese deckt jedoch nur
einen Teil der dabei anfallen-

e
den Kosten. Die Hohe der letz-
teren bewegt sich zwischen
einigen Hundert Euro und eini-
gen Tausend Euro im Monat,
wenn z.B. eine stationdare Un-
terbringung erforderlich  wird.
Dabei ist die Tendenz eher
steigend.

Die Ubernahme der Kosten

durch die gesetzlichen Versiche-
rer berechnet sich nicht zuletzt
nach der anerkannten Pflegestu-
fe. Bei der hochsten werden
dabei 2008 gerade einmal
knapp (lber 1.470 Euro Uber-
nommen, was aber langst nicht
die Kosten fir einen Platz im
Pflegeheim deckt. Die entste-
hende Liticke muss dann entwe-
der von der Rente oder den
Ersparnissen beglichen werden.
Um dieses Risiko abzufangen
oder zumindest zu mildern emp-
fiehlt es sich, eine private Pfle-
gezusatzversicherung abzu-
schlieRen.

Dabei steht folgende Auswahl
zur Verfligung: Pflegekosten-
oder Pflegetagegeldversiche-
rung. Bei der letzteren wird ein
bestimmter Tagessatz verein-
bart, der dann fiir jeden Tag der
Pfiegebedurftigkeit gezahit wird.
Hierbei missen die tatséchlich
entstandenen Kosten nicht ei-
gens nachgewiesen werden. Die
Pflegekostenversicherung stockt

Altersrisiko Pflegebediirftigkeit.

Pllegebedrftigkeit droht vor allem im hohen Alter.

dagegen die Leistungen der
gesetzlichen Pflegeversicherung
auf, wobei der Betrag ebenfalls
nach Vereinbarung festgelegt
wird. Der Nachteil gegenlber
dem Tagegeld ist, dass sich die
Pflegekostenpolice an der ge-
setzlichen Pflegeversicherung
orientiert, d.h. eventuelle Ande-
rungen in der letzteren zum Un-
gunsten des Versicherten wirken
sich auch in der privaten Versi-
cherung entsprechend negativ
aus.

Beim Vertragsabschluss einer
privaten Pflegezusatzversiche-
rung bleibt es oft ohne Beriick-
sichtigung, ob die Pflege ambu-
lant oder stationar erfolgen wird,
da dies fiir die Zukunft nicht vor-
hersagbar ist. Fur die Hohe der
Pramie spielt das Alter des zu
Versichernden eine Rolle sowie
eventuell existierende Vorerkran-
kungen. In jiingerer Zeit werden
auch haufig sogenannte Pfle-
gerentenversicherungen angebo-
ten.

Veranderte Pflegesédtze (in Euro) |

90 und giter

85 bis unter 90

80 bis unter 85

75 bis unter 80

70 bis unter 75

65 bis unter 70

60 bis unter 65

ambulant

Stufel
Stufell

Stufe Il

Hartefall

keine Veranderungen

stationar

Stufel 1.023 keine Verdnderungen

“Stufel ) 1wz kelne Veranderungen
Stufe Il 1.432 1470 1510 1.550
Hartefall 1.688 1.750 1.825 1.918

Pflegegeld

Stufelt 205

stufell 410

Stufe lll 665

Erwartungsvolle Generation

Knapp ein Drittel aller Deutschen rechnet damit zu erben

Die Erbengeneration ist erwartungsvoll, vor allem die Jiingeren
rechnen fest mit kiinftigen Hinterlassenschaften, ergab eine repra-
sentative Umfrage der BHW Bausparkasse (siehe Grafik), Auch
bei den 50— bis 59-Jahrigen gehen immerhin noch 21 Prozent
davon aus, etwas zu erben. Experten warnen allerdings vor unrea-
listischen Erwartungen. ,Wer darauf vertraut zu erben, ist eher
versucht, die eigene Vorsorge zu vernachlassigen”, betont Dieter
Grendel, Inhaber von GRENDEL .& PARTNER. Und das kénnte
fatal sein: Da die Lebenserwartung und die Gesundheitskosten
stetig steigen, miissen &ltere Menschen immer ofter ihr Erspartes
aufzehren, statt es einmal weiterzugeben. Wer sich aufs Erbe
verldsst, statt selbst vorzusorgen, kénnte also spater mal richtig alt
aussehen. Beachten Sie bitte auch, dass sich bei den modernen

Alteren Verhaltensweisen verandert haben. Oft wird heute an die

Realisierung eigener Wiinsche (z.B. Auto, Reisen, Kleidung,

Ku-

ren, ...) gedacht und weniger daran, méglichst viel fir die Erben zu

hinterlassen.

Rechnen Sie damit zu erben? 29% der Deutschen antworteten
bei der Umfrage im Auftrag der BHW Bausparkasse mit ,Ja".
Aufgeschliisselt nach Altersgruppen ergibt sich folgendes Bild:

Alter

14-29 58%
30-30 [ ——— 2%
10400 [ 30%
50-59 m 21%
60+ (DO 7%

Es wurden 1.001 Person befragt.

Quelle: BHW Bausparkasse/TNS Emnid






